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Cédigo de Conduta para profissionais e parceiros do Instituto Jatai

Esse documento tem por [JoJ[i\le] estabelecer valores e orientagbes claras sobre o
comportamento esperado, bem como medidas de conflito de interesse, para profissionais do
Instituto Jatai e seus parceiros. Toma por base referéncias da OCDE', assim como boas

praticas adotadas pelo Instituto Jatai (“Jatai”).

Principios|

1. Atencdo ao interesse publico. Espera-se que os profissionais e parceiros da Jatai
mantenham e fortalecam a confianga nas instituicbes publicas, demonstrando os mais
altos padrbes de competéncia profissional, eficiéncia e eficacia, defendendo a
Constituicdo Federal e as leis, e buscando promover o bem publico em todos os
momentos.

2. Transparéncia e responsabilidade. Espera-se que os profissionais e parceiros da Jatai
usem seus poderes e recursos de acordo com a lei e as politicas governamentais,
assumindo responsabilidade por suas acdes e decisodes.

3. Integridade. Espera-se que os profissionais e parceiros da Jatai tomem decisbes que
afastem a vantagem privada e sejam coerentes com a honestidade e ética.

4. Justica. Espera-se que os profissionais e parceiros da Jatai tomem decisbes e ajam de
forma justa e equitativa, sem serem influenciados por preconceitos pessoais, levando
em consideragdo apenas os meéritos do assunto, valorizando a diversidade e
promovendo um ambiente inclusivo.

5. Desenvolvimento continuo. Espera-se que os profissionais e parceiros da Jatai
busquem o aprimoramento de suas habilidades e conhecimentos, buscando
oportunidades de aprendizado e desenvolvimento profissional. Eles devem estar
abertos a receber feedback e buscar constantemente melhorar suas habilidades e

desempenho.

Conduta geral
6. Os profissionais e parceiros da Jatai devem demonstrar bom senso e responsabilidade,
informando aos seus correspondentes que estdo sujeitos a este codigo e ndo podem

desviar-se dele.

"https://www.oecd.org/governance/procurement/toolbox/search/code-of-conduct-procurement-practitioners.pdf
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7. Os profissionais e parceiros publicos da Jatai ndo devem solicitar ou aceitar presentes,

favores ou outras vantagens provenientes de fornecedores diretos de processos

licitatérios que estejam sendo planejados ou realizados.

8. Costumes ou praticas podem considerar certos presentes e outras vantagens como atos

de cortesia apropriados, como presentes menores e gestos convencionais de

hospitalidade, na forma de convites modestos, cafés, presentes de baixo valor e

materiais publicitarios. Ainda assim, adota-se que:

a.
b.

O presente, ainda que simbdlico, deve ser reportado a lideranga direta;

Em caso de duvidas se o bem se qualifica como simbdlico, que o presente seja
recusado, sendo também reportado a lideranga direta;

Convites para recepcbes ou eventos promocionais, culturais, esportivos ou
beneficentes estao sujeitos as mesmas regras. Estar de férias ndo € uma defesa
contra as regras definidas de forma mais ampla neste cddigo. Os profissionais
ndo devem, em nenhum caso, solicitar tais convites de um fornecedor.

A participagcdo em seminarios profissionais, visitas ou viagens sé pode ser
justificada por motivos puramente profissionais, com autorizacado das liderangas
da Jatai.

Conduta geral acerca do processo licitatorio

9. Ao longo de todo o ciclo de planejamento, especificacdo e execugao da compra apoiada

pela Jatai, os profissionais e parceiros devem apresentar comportamento responsavel e

buscar decisdes transparentes e colegiadas.

10. Os profissionais parceiros da Jatai devem assegurar que nunca figuem sujeitos a

influéncias de fornecedores.

11. Os profissionais parceiros da Jatai ndo devem divulgar informacdes a pessoas de fora

do processo licitatoério.

Informagodes e conduta na [EEENJGE [ ElE TR

12. Os profissionais e parceiros da Jatai podem precisar estabelecer contatos com o setor

privado, uma vez que se beneficiam ao adquirir conhecimentos técnicos sobre bens,

servigcos e obras advindos do mercado, a fim de avaliar como as contratacbes devem

ser realizadas e elaborar requisitos de licitagao de forma mais eficaz.

13. Esses contatos podem ocorrer por meio de reunides ou trocas em ambientes publicos

na Internet com o objetivo de aumentar o conhecimento sobre o mercado. As reunides
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devem ser conduzidas com o maior numero possivel de fornecedores e, sempre que
possivel, serem divulgadas publicamente para que mesmo aqueles ndao mapeados
previamente possam ofertar suas contribuicoes.

14. Os fornecedores tém interesse em conhecer sobre compras publicas em seu campo.
Para promover tais intercambios, € recomendado incentivar exposi¢des, workshops,
feiras ou féruns com parceiros profissionais (cdmaras de comércio locais, federagdes
profissionais, sindicatos etc.).

15. Nesse contexto, as informagdes que podem ser trocadas ou divulgadas referem-se a:

a. informagdes sobre procedimentos concluidos, quando a contratagdo ja foi
realizada, sujeito a protecdo de informagdes confidenciais industriais e
comerciais; e

b. a descrigdo de organizagdes publicas e de seus processos de compra publica.

16. Para preservar a igualdade de tratamento entre fornecedores, as informagdes sobre o
valor estimado de um projeto, data prevista de consulta publica ou publicagdo da
licitagcdo, dentre outras informagdes competentes ao érgao publico e ao processo em
geral, ndo devem ser divulgadas para partes ndo envolvidas no processo.

17. Qualquer comunicagéo ou informagédo sobre um contrato preliminar pode ser divulgada
somente por meio de procedimentos de publicidade ou publicacdo definidos nas
legislagdes nacionais (ex: consulta publica).

18. A elaboracdo do planejamento e especificacdo da compra, em documentos como
Estudo Técnico Preliminar e Termo de Referéncia, deve considerar que esses
documentos sdo de competéncia do érgao publico e que os profissionais da Jatai atuam
somente com suporte técnico para tomada de deciséo.

19. Os profissionais da Jatai podem elaborar minutas de documentos utilizando
documentos provenientes de outros processos licitatérios, informagdes coletadas junto

aos parceiros e consultas impessoais e publicas ao mercado.

Informagdes e condutas na
20. A condugao da fase licitatéria € de competéncia do 6rgao publico. Os profissionais da
Jatai podem entrar em contato somente com o objetivo de apoiar na gestdo do projeto e
de oferecer apoio técnico ao parceiro para destravar gargalos que impegam o
andamento do processo licitatério, respeitando sempre o principio do interesse publico,

da igualdade de tratamento entre os candidatos e a transparéncia dos procedimentos.
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Informacgdes e condutas na
21. A conducdo da fase pos-licitatéria € de competéncia do 6rgao publico. Os parceiros
devem observar que todas as decisbes tomadas devem ser baseadas exclusivamente
nas disposi¢coes do contrato previamente acordadas, especialmente no que diz respeito
a definicdo e aplicagao de penalidades.
e Os parceiros devem observar que a supervisdo e gestdao do desempenho do contrato
exigem colegialidade e um registro documental de decisdes, especialmente no que diz

respeito a penalidades, certificacdo de desempenho e possiveis alteragdes no contrato.

Em caso de duvidas sobre esse documento, entre em contato com sua lideranca direta ou pelo
e-mail contato@jatai.org.br.
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